


formacién a su medida
por especialistas

nuestro objetivo es proporcionar formacion adaptada a la
realidad de su organizacion en materia de negociacion y

No saber negociar esté en
su cuenta (de resultados)

no contar con las habilidades necesarias para llevar

una negociacion de forma metédica y eficaz afecta PROGRAMA FORMATIVO resolucion de conflictos. Analizamos sus necesidades,
direct t l ta d ltados de | ESCUELA DE desarrollamos un plan de formacion adecuado, impartido

'reclamﬁn € a la cuenia de resullados de la ENE|NEGOC|AG|ON por especialistas y establecemos un programa de seguimiento
organizacion. con sesiones complementarias, entrenamientos y medicion

de resultados.

con metodologia eficaz

clientes
L desarrollamos nuestro trabajo con el empleo de metodologia de probada eficacia que
el futuro de la organizacion combina un planteamiento tedrico con la practica a través del estudio de casos y dinamicas
depende de la rentabilidad participativas, procedentes del Programa de Negociacion de la Universidad de Harvard.
que se obtenga en cada
venta. d
proveedores
un mal acuerdo con un proveedor afecta
directamente a los objetivos de reduccion . . 1A
en permanente investigacion
de costes. p g
la clave de la especializacion esta en invertir los esfuerzos
necesarios en la investigacion de técnicas, casos reales, nuevas
aplicaciones a sectores concretos..., por ello dedicamos gran parte
de nuestro tiempo en el desarrollo de estudios y publicaciones y
en su divulgacion a través de www.negociaccion.com, la plataforma
on-line de recursos para los profesionales de la negociacion.
equipos
un conflicto no solucionado dentro del www.negodiaccion.com

equipo lleva a la desmotivacion y con
ello a una menor productividad.



